NUTZEN SIE DIESE CLEVERE IDEE UND SETZEN SIE DEN BESSERSCHEIN
FUR IHRE WERBE- UND MARKETING-AKTIONEN EIN:

----- * FUR IHRE WERBER- UND BONUSPROGRAMME:
Setzen Sie den BESSERSCHEIN als Bonusprémie ein oder verschenken Sie ihn im Rahmen der Kundengewinnung an Werber oder
Neukunden. Sie werden sehen: Diese Eintrittskarte zur Wunschpramie wird Ihren Kunden gefallen!

----- % IM AUSSENDIENST UND ZUR VERTRIEBSINCENTIVIERUNG:

Ihre Vertriebsmitarbeiter erhalten den BESSERSCHEIN fUr erreichte Umsatzvorgaben und Ihre Reprasentanten im AuBendienst
haben mit dem BESSERSCGHEIN immer das passende Geschenk zur Hand. Mitarbeiter, Geschéftsfreunde und Kunden wissen das
7u schatzen. Auch eine féllige Entschuldigung fallt mit diesem Présent leicht.

----- + MOTIVATION FUR IHRE MITARBEITER:

D|e Motivation eines Mitarbeiters ist ein entscheidender Faktor fiir den Erfolg lhres Unternehmens. Belohnen Sie lhre Mitarbeiter mit
dem BESSERSCHEIN fUr gute Leistungen! Ihre Mitarbeiter freuen sich tber ein Geschenk nach eigenem Geschmack und setzen
sich noch stérker fur Ihr Unternehmen ein.

----- = INCENTIVIERUNG VON KUNDEN:
Setzen Sie den BESSERSCHEIN statt oder zusétzlich zu Rabatten ein!

----- % BEI JEDER GELEGENHEIT:
Der BESSERSGHEIN ist das passende Geschenk flir Ersteinkaufer, Jubilanten, bei Geburtstagen, als Dankeschdn im Rahmen des
Beziehungsmanagements oder als Willkommensgeschenk fiir neue Kunden.

Bieten Sie dem BESSERSCHEIN-Empfanger freie Auswahl ganz nach eigenem Geschmack!

IHRE VORTEILE AUF EINEN BLICK:

«««% Der Empfanger sucht sich die Prdmie aus, die er wirklich méchte

----- % Wertige Pramien mit hohem Erinnerungs-Faktor, keine ,Schnellverpuffer” wie Tank-Gutscheine oder Bargeld
Der BESSERSCHEIN ist vielseitig einsetzbar fiir Ihre Marketing- und Werbeaktionen

----- = (GroBe Auswahl an attraktiven Produkten

Ein stets aktuelles Sortiment

----- > Sie legen die Wertigkeit des BESSERSCHEINS selbst fest: € 10, 20, 35, 50, 60, 75, 100, 120

Der BESSERSCHEIN ist einfach zu tibergeben und sofort lieferbar

«==% Unkomplizierte EinlGsung im Internet: Einklicken, Wunschpramie auswahlen und fertig

«==% Pramien mit Zuzahlungen sind méglich — einfache Abwicklung tiber Kreditkarte oder per Vorkasse

-3 Der Pramienversand erfolgt direkt an Ihre Kunden
-3 Hohe Ligferverfiigharkeit nEn
«+«3» Kompletter Service aus einer Hand

Die Welt des BESSERSCHEINS im Internet: www.der-besserschein.de BESSE“

Pramien, die nicht jeder hat.



